

美容院开业庆典方案

 
【 活动方式 】

举行开业剪彩仪式 +美容专业讲座+冷餐会 

【 前期宣传 】

开业庆典重在人气的聚集，所以前期宣传一定要到位，尽可能的扩大知名度。 
广告投放： 1、在开业前十五天，以报纸广告发起第一轮广告宣传。应突出内容：今生有约SPA养生会馆开业时间、地点、服务特色、酬宾优惠预告等。 
2、在开业十天前主要宣传本企业美容院独特的经营理念、专业服务保证、客户将得到增值的回报。 
3、开业前一周 安排专人在繁华地段派发美容体验卡、代金券、宣传单、试用装。在高档住宅小区张贴今生有约宣传画和开业优惠措施。 
4、在开业前三天重点宣传本企业美容院开业庆典及专业的服务和文化理念、生活氛围、入会优惠等。
5、在以上广告的基础上,同步启动市场营销工作。
6、优惠酬宾和服务特色重点推介、重点客户的拜访邀请、近期活动预告等工作。 
7、通过近两周的广告宣传和有效客户的联系，确定重点客户开业时的到场和潜在客户的开发。

【 现场布置 】 

A、室外：在今生有约门前铺红地毯，在大门的左右两边放置2个音响和庆典鲜花。今生有约店门头悬挂开业横幅、进门一侧设来宾接待，准备签名册。准备彩剪刀、托盘若干；彩绸一条；礼宾花若干枝（剪彩嘉宾佩带）；放飞气球若干（粉、白色）。 
B、活动人物：今生有约总部领导、今生有约徐州各分店负责人、专业美容讲师和今生有约 SPA养生会馆主要客户、亲友参加剪彩仪式。主持人 1名，礼仪小姐8名，主流报纸记者2名。 
C、室内：1、报架两个，摆放具有说服力的广告资料。收集今生有约发布过广告的所有报刊杂志和电视广告样片给顾客阅览、观看，增加产品的可信度。 
2、讲桌一个，麦克风一个，投影仪一个，坐椅若干，用于美容专业讲座。 
3、展柜1-3个，用于产品摆放，另配专业人员向顾客进行产品介绍和咨询。 
4、饮水机一台。 
5、冷餐台。 

【 活动策略 】 

1、设计系列报纸广告，报纸上打广告，以四分之一版套红为主（可用异形广告），配合套红达到醒目效果。比如：今生有约——“隆重登陆彭城”、今生有约 SPA养生会馆抢滩徐州等等。 
2、为了活跃现场气氛，在资金允许条件还可邀请现场军乐队或舞狮表演，请今生有约总部领导、今生有约 SPA养生会馆总经理为之点睛，更显隆重喜庆。 
3、**广告公司专业人员拍摄现场公司形象照片，制作今生有约纪念手册、宣传单等等。 

【 活动程序 】 

开业庆典仪式流程表 
 
时 间 
 内 容 
 活 动 细 则 
 
9：00之前 
 设备检测 
 检查所有布置，确认无疏漏。 
 
9：00—9：30 
 嘉宾签到 
 礼仪小姐为嘉宾戴胸花 
 
9：30—10：00 
 入席参观 
 带领嘉宾参观今生有约，并准备好充足的今生有约宣传资料和美容体验卡、代金券、宣传单、试用装等开业优惠酬宾礼品。 
 
10：00—10：15 
 庆典活动开始 
 主持人上台宣布开业剪彩仪式正式开始同时奏乐并介绍到场嘉宾。由主持人开始进行开场白，祝贺今生有约 SPA养生会馆隆重开业。奏乐并请礼仪小姐协助邀请今生有约总部领导致辞。 
 
10：15—10：30 
 嘉宾致辞 
 今生有约 SPA养生会馆总经理致辞、今生有 


约客户代表致贺词（人员内定，由今生有约 


总经理在其发言后请出） 
 
10：30—10：35 
 剪彩仪式 
 主持人请各剪彩嘉宾到位并宣布剪彩开始 
 
10：35—10：55 
 剪彩结束 
 剪彩同时礼仪小姐放飞气球。剪彩结束，主持人请今生有约总部领导进行发言并开店门 (店门门口贴上一条红丝带)。 
 
10：55—11：00 
 引领入席 
 主持人宣布剪彩仪式圆满成功，所有嘉宾进入今生有约店内稍适休息。 
 
11：00—11：30 
 美容专业讲座 
 由专业美容讲师讲解美容护肤知识，今生有约产品介绍，并现场解答嘉宾置疑。对提问嘉宾附相关礼品赠送或免费体验一次，增加互动性。 
 
11：30 ：12：30 
 冷餐会正式开始 
 冷餐会以今生有约精英、社会名流构成的到会嘉宾让冷餐会真真正正的成为一个流光溢彩的今生有约时尚ＰＡＲＴＹ，西式冷餐让嘉宾们行动更自由，交流更方便。通过这种轻松自由的形式建立起一种时尚的交流平台，从而达到有效沟通的目的，冷餐会也摇身变成新老朋友的联谊会。 
 
12：30 
 活动结束 
  
注：所有现场展示部分应于活动前一天全部安装完毕  























[image: 未命名2 副本.jpg]
image1.jpeg
BZHER N http://www. cbm168. com/download





